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Introduction

e Commencez par une introduction
engageante pour capter l'attention du
public.

e Presentez le but de la presentation ;
discuter de l'importance de presenter un
enonce de solution clair et iInnovant pour
une nouvelle idee d'entreprise.




200000000
2000000 00
00000000
0 00000 00
» 0000000 000O0

0000000000 0/
000000000000

o000 0000000000 00O0
) O o 9w O 0000 0000000000 0
) © 0 0 0000000000000 000
) 0 00 0000000000000 00/
) 0 0 0000000000000 000
0 0000000000000
00000000000 0

0 00000000 0

000000

[ ]
( N
[ I
( N
o0
( N
0000000~
000 -

l'entreprise entend resoudre le probleme identifie et repondre

aux besoins de son marche cible.

le contexte d'une nouvelle entreprise.
e Expliguez que l'enonce de solution decrit la maniere dont

e Definir ce gu'est un enonce de solution et sa signification dans
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Comprendre l'enonce de la solution
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Le role de l'innovation
e Insistez sur limportance de linnovation dans le developpement
d'une solution convaincante :
= |'Innovation differencie l'entreprise de ses concurrents.
» Cela ameliore la proposition de valeur et lattrait du marche.
= || stimule la croissance et la durabilite a long terme.




Identifier la solution
o Discutez du processus de generation et d'affinement de la solution :
» Reflechir a des idees creatives et a des approches potentielles.
» Realisation d'etudes de faisabilite et de prototypage pour tester la viabilite de la
solution.
» Recuelllir les commentaires des parties prenantes et integrer des ameliorations
iteratives.

Composants cles d'un enonce de solution
o Decrivez les elements essentiels d'un enonce de solution solide :
= Description claire du produit ou du service propose.
» Explication de la maniere dont la solution resout le probleme identifie.
» Mise en avant de fonctionnalites uniques ou d'avantages concurrentiels.
» Proposition de valeur : comment la solution profite aux clients et pourquoil elle est
meilleure que les alternatives existantes.



Representation visuelle
e Insistez sur limportance des aides visuelles pour
transmettre efficacement l'enonce de la solution ;

s Utilisez des diapositives avec du texte
concis, des diagrammes et des
ILlustrations.

» Presentez des prototypes, des maquettes
ou des demonstrations de produits pour
demontrer la solution en action.

s Integrez des temoignages de clients ou
des etudes de cas pour fournir la preuve
de lefficacite de la solution




Ajustement au marche et evolutivite

e Discutez de limportance de [adequation au marche et de l'evolutivite pour valider la
solution :

s Adequation au marche : s'assurer que la solution trouve un echo aupres du marche
cible et repond a ses besoins.

= Evolutivité : évaluer le potentiel de croissance et d'expansion au-dela du marché
initial.

Présenter la solution

e Fournir des conseils sur la maniere de presenter efficacement la solution aux parties
prenantes ou aux investisseurs :

= EXprimez clairement le probleme et la maniere dont la solution le resout.

s Mettez en valeur la proposition de valeur unique et les avantages concurrentiels.
m Presentez un modele commercial et une strategie de revenus convaincants.

m Relevez les defis et les risques potentiels, ainsi que les plans d'attenuation.




Alors souviens-toi: \ ' ,

Une solution bien congue resout non seulement les defis \ ,
immediats, mais anticipe egalement les besoins futurs,
favorisant ainsi la croissance et la durabilite a long terme. De
plus, Il sert de phare de valeur, attirant les clients, les
investisseurs et les collaborateurs en offrant des avantages
uniques et des avantages concurrentiels.

Essentiellement, la solution est le catalyseur de la
transformation, propulsant les idees en action et ouvrant la
vole a un impact significatif sur le marche.



